
Erfaring	med	etablering	af	
hindbærproduk5on	og	samarbejde	

med	Gasa	Nordgrønt/Coop	
	



Hindbær	på	Bakkegården	















Produk5on	i	tal	

Areal		 5000	m2	

Antal	planter	 3000	stk	

Tunneller	3	stk	 3000m2	

UdbyIe		 3000	kg	

Salgspris	 85kr/kg	

Afsætning	 COOP	
Fødevarefællesskaber	
Restauranter	
Selvpluk		
Is		



Produk5on	i	tal	

EtableringsudgiQer	 -330000	

5lskud	 100000	

Etablering	i	alt	pr	år	ved	3	år	 -77000	

Indtægt	ved	salg	 255000	

Omk	ved	driQ	incl	plukning	 -140000	
dækningsbidrag	 115000	

Resultat	eQer	afskrivning	 38000	



Hvordan	kom	vi	igang	

•  Afsætningmuligheder	

•  Hvordan	dyrkes	hindbær	

•  Opstarts	udfordringer	
–  Likviditet		
–  Etablering	i	etaper		

•  Samarbejdspartnere		

	



Afsætning	og	styring	af	produk5on	
•  Afdække	afsætningsbehov	

–  Konstant	træk	af	bær		
–  Produk5onspukkel	skal	kunne	afsæIes	5l	høj	pris	
også	

•  Hvad	er	kundens	behov	
–  Leveringssikkerhed	
–  Kvalitetssikkerhed	

•  Trækker	på	allerede	etableret	netværk	
–  Samarbejde	med	anden	avler	



Samarbejdspartnere	

•  Rådgivning	og	avler	som	ser	fordel	ved	at	
være	med	

– Lind	Flora	(tunnellevering)	

–  Jordbruksverket	Uppsala,	Bioplant	(dyrkning)	

– Ventegodtgård,	Gasa	Nord	Grønt	(afsætning)	
	
	


